
Wir suchen Sie!
Gestalten Sie Ihre Zukunft 
– Wir unterstützen Sie dabei 
– Vertraulichkeit garantiert 

Fantastische
Aussichten

Sie wünschen sich einen Personalberater, der Ihre Bedürfnisse und die
Besonderheiten Ihrer Branche genau versteht? Dann sind Sie bei AGRI-
associates genau richtig: Sie sprechen mit erfahrenen Agrar- und
Personalexperten. Nach sorgfältiger Beratung bringen wir Sie mit dem
passenden Auftraggeber im Agribusiness in Kontakt. Profitieren Sie von
unseren langfristigen und vertraulichen Kontakten und unseren 28 Büros
weltweit. Die Vertraulichkeit Ihrer persönlichen Daten garantieren wir.
Sprechen Sie mit uns.

Interessiert? – Rufen Sie einfach an  •  Michael Witt  •  Tel. 0178 913 83 04
oder senden Sie Ihre Bewerbung an  •  michael.witt@agriassociates.de

www.agriassociates.de

Key Account Manager Nordeuropa
– Spezialdünger (m/w/d)

Unser Kunde ist ein weltweit produzierendes und operierendes Unternehmen für Spezialdünger. In 
Forschung und Entwicklung ist das Unternehmen stark darin engagiert, die Effizienz der 
Pflanzenernährung zu verbessern und die Pflanzenresistenz zu stärken: beides mit dem Ziel einer 
nachhaltigeren Pflanzenproduktion. Das kontinuierlich wachsende Geschäft soll durch eine 
Erweiterung des Verkaufsteams gestärkt werden. – Interessiert? Dann kontaktieren Sie uns noch 
heute! 
Das erwartet Sie:
• Vertriebsverantwortung für das gesamte Nord-

und Osteuropageschäft
• Umsätze in Deutschland konsolidieren
• Nord- und osteuropäische Märkte entwickeln 
• Key Account Management
• Markt analysieren und Trends beobachten
• Regionale Strategie gemeinsam mit dem Global 

Sales Director definieren
• Beraternetzwerk aufbauen und pflegen
• Pflanzenbauliche Versuche mit Kunden 

koordinieren
• Registrierunganforderungen definieren
• Attraktives Vergütungspaket und Firmenwagen

Das bringen Sie mit:
• Agrarwissenschaftliches Studium - gepaart 

mit kaufmännischer Expertise
• Marktkenntnisse über Spezialdünger
• Erfahrung im technischen und 

kaufmännischen Vertrieb
• Proaktive Entwicklung eines internationalen 

Netzwerks
• Ergebnisorientierung
• Pioniermentalität
• Homeoffice - vorzugsweise in Deutschland
• Fließend in Deutsch und Englisch, weitere 

europäische Sprachen sind ein Plus
• Häufige internationale Reisen

Kennziffer  496191501


	Foliennummer 1

